| FADING LIGHT

Leading Light AB utvecklar, tillverkar och saljer smarta belysningssystem foér hallbara stader.
Produkterna &r innovativa och marknadsledande samt extremt energibesparande oavsett om
de drivs via elnét eller med solceller.

Vi hjalper kommuner, fastighetsagare och installatérer med unika belysningslésningar som
sparar energi och skapar trygghet.

En karriar hos Leading Light innebar att vara del av ett innovativt och marknadsledande
foretag, dar man kan lara sig, vaxa och utvecklas samtidigt som man bidrar till ett hallbart
samhélle.

Séljare sbdra Sverige

Leading Light &r inne i en spannande och intensiv expansionsfas och vi rekryterar nu en
Saljare till vart svenska forsaljningsteam. Du kommer att vara foretagets ansikte utat och
driva forsaljningen i ditt distrikt i Skédne, Smaland, Blekinge och Oland. Arbetet innebér att
traffa nya potentiella kunder samt utveckla befintliga kunder. Ar du en driven person som
brinner for att gora affarer och bygga relationer? Vi erbjuder dig en tjanst med manga
kontaktytor och stor frihet under ansvar samt goda utvecklingsmdéjligheter i ett vaxande
bolag. Valkommen péa en spannande resa dar du far vara med och skapa framtidens smarta
belysningssystem tillsammans med oss som en del av ett vinnande team!

Positionen

Din uppgift som Saljare blir att ansvara for forsaljningen i ditt distrikt och sedan driva hela
saljprocessen inom distriktet. Du ansvarar for att skapa nya affarsmojligheter samt utveckla
och sakerstélla starka relationer med befintliga och nya kunder. Det ar viktigt att du har
formagan att skapa de basta forhallandena i ditt distrikt for att uppna hogt stallda mal. Du
kommer att ansvara for en marknadsledande produktportfélj och vara en del av ett
framgangsrikt och sammansvetsat team.

Dina viktigaste ansvarsomraden och arbetsuppgifter:
o Arbeta proaktivt med aktiv forséljning i ditt distrikt och bygga starka relationer

e Definiera och identifiera beslutsfattare och andra nyckelintressenter inom kommun,
fastighetsbolag och presentera vara I6sningar

e Bearbeta konsulter, arkitekter, elinstallatérer och energibolag
e Halla produktutbildningar ute hos kund

Tjansten utgar fran din bostadsort, storre delen av tiden férvantas du dock spendera ute pa
faltet genom att besoka kunder.

Leading Light AB, Flgjelbergsgatan 12, 431 37 MdIndal, Sweden
Org Nr: 5568610439VAT No: SE556861043901 info@leadinglight.se www.leadinglight.se



Den ideala kandidaten

Vi sbker en kandidat med foljande bakgrund och erfarenheter:
e Erfarenhet av teknisk B2B férséljning
e Har en egendrivkraft och ar van att jobba sjalvstandigt efter uppsatta mal
o Erfarenhet av att arbeta med alla steg i saljprocessen

e Mycket goda datorvana och goda kunskaper i Officepaketet (Word, PowerPoint och
Excel)

o Korkort B
¢ Flytande svenska i tal och skrift samt en god niva engelska &r ett krav
Ansokan

Valkommen med din ansokan senast 30 november 2017. Om du har fragor om tjansten, eller
om du vill veta mer om hur det ar att arbeta hos oss, ar du valkommen att kontakta Niclas
Perkman, VD pa telefon +46 727 169958.
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